
Beratung beim Kauf oder 
Verkauf von Unternehmen
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Wir machen nur das,  
was wir können.
Das aber mit vollem Einsatz.
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Es kommt zusammen, 
was zusammen gehört.
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Wer wir sind  
und wie wir arbeiten

Wir sind ein Beratungsunternehmen mit langjährigen und erfahrenen Partnern auf 
dem Gebiet des Kaufs und Verkaufs von Unternehmen. Unter Mergers & Acquisitions 
(M&A) verstehen wir das Zusammenbringen von potenziellen Käufern und Verkäufern 
mit gebotener Diskretion und Sensibilität sowie den hiermit verbundenen komplexen 
Tätigkeiten.

Wir begleiten unsere Mandanten Schritt für Schritt während des gesamten Vorhabens 
oder auch in Teilprozessen, je nach individuellem Bedarf. Als unternehmerisch den-
kende M&A-Berater nehmen wir ausschließlich die Interessen unserer Mandanten 
wahr, unabhängig davon, ob diese ein Unternehmen erwerben oder ihr Unternehmen 
veräußern möchten.

Wir arbeiten diskret und schnell. Unser Honorar berücksichtigt den Zeitaufwand  
sowie den erfolgreichen Abschluss der Transaktion. Wir haben eine über 70%-ige  
Abschlussquote bei erteilten Mandaten.
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Sie können Ihr Unternehmen 
nur einmal verkaufen.
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Unternehmensverkauf

Der Verkauf des Unternehmens stellt für den Eigentümer meist einen einmaligen  
Vorgang dar, bei dem Fehler zu hohen materiellen Nachteilen und unangenehmen 
Situationen führen können. Nach dem Verkauf besteht kaum die Möglichkeit, aus 
Fehlern zu lernen. 

Unsere Dienstleistungen beinhalten:

   Festlegung der Veräußerungsstrategie zusammen mit dem Inhaber des  
Unternehmens

  Durchführung einer Unternehmensbewertung

  Suche nach potenziellen Interessenten

  Erstellung eines anonymen Unternehmensprofils

  Erstellung eines Verkaufsprospektes

  Ansprache potenzieller Erwerber auf Basis des Unternehmensprofils

  Aufbereitung notwendiger Unterlagen und Koordination von Datenraumprüfungen

    Koordinierung der Zusammenarbeit mit Wirtschaftsprüfern, Steuerberatern und 
Rechtsanwälten

  Verhandlungsbegleitung oder komplette Verhandlungsführung 
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Erfolg beim Unternehmenskauf durch 
Kompetenz und Unabhängigkeit.



9

Unternehmenskauf

Oft gestalten potenzielle Verkäufer den Prozess in Form von Auktionen, in denen 
potenzielle Käufer ein Konzept zur Fortführung des Unternehmens darzulegen haben, 
welches neben dem Kaufpreis und der Transaktionsstruktur auch die Zukunft der Mit-
arbeiter und des Unternehmens zu berücksichtigen hat. Das beste Fortführungskon-
zept hat meist gute Aussichten für eine erfolgreiche Transaktion.

Unsere Dienstleistungen beinhalten:

  Festlegung der Erwerbsstrategie zusammen mit dem Auftraggeber

  Suche nach geeigneten Zielunternehmen anhand einer Prioritätenliste

  Anonyme Ansprache der Zielunternehmen

  Bewertung der geeigneten Zielunternehmen

    Transaktionsvorbereitung inklusive Due Diligence-Prüfung und Koordinierung  
der Zusammenarbeit mit Wirtschaftsprüfern, Steuerberatern und Rechtsanwälten

  Verhandlungsbegleitung oder komplette Verhandlungsführung
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Unternehmer für Unternehmer
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Warum wir?

Unsere Philosophie basiert auf vier Prinzipien, deren Kombination in der Vergan-
genheit die Zufriedenheit unserer Mandanten mit unseren Dienstleistungen her-
vorgerufen hat. 

Effizienz  - Der Mandant wird bei uns von Beginn bis zum Abschluss einer Transaktion 
von einem Partner begleitet. Dadurch entstehen optimale Ergebnisse ohne  
Reibungsverluste.

Mittelstand  - Aufgrund unserer langjährigen, branchenübergreifenden Erfahrungen 
berücksichtigen unsere Beratungsleistungen insbesondere die spezifischen Anforde-
rungen von mittelständischen und inhabergeführten Unternehmen.

Ausgewogenheit  - Im Rahmen der vielfältigen Projekterfahrungen in verschiedenen 
Branchen haben wir ein Gespür für erreichbare Resultate entwickelt und streben da-
her Lösungen an, die Vorteile für alle Beteiligten generieren.

Chance durch Unabhängigkeit  - Wir sind bankenunabhängig, ebenso unabhängig  
von Wirtschaftsprüfungs- und Steuerberatungsgesellschaften und können somit  
unseren Mandanten das Höchstmaß der Freiheitsgrade bei einer Entscheidung  
anbieten.
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Erfahrung ist durch nichts zu ersetzen.



Referenzen
Mit dem Namen unserer Mandanten werben wir nicht. 

Zahlreiche Transaktionen haben wir in der Vergangenheit in diversen Branchen  
erfolgreich abgeschlossen. Referenzen legen wir ausschließlich in persönlichen  
Gesprächen offen und bitten hierfür um Verständnis.

M&A-Business ist und bleibt für uns Vertrauenssache  
und das gilt auch für Ihr Vorhaben.
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Der erste Schritt  …



Kontaktdaten

Dr. Thomas Enayat
Tel. + 49 (0) 201 - 84 39 01 32
Fax + 49 (0) 201 - 84 39 01 33
E-Mail: enayat@emaconsulting.de

Enayat M&A Consulting GmbH  I  Riesweg 100  I  45134 Essen 
www.emaconsulting.de
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